B2B MARKETING

THE ACADEMY

B2B

CATALOGO 2021
CORSI DI FORMAZIONE

e 12/02/2021
Webinar dalle 10:00 alle 13:00- Docente: Michele Tampieri di Funnel Company
Formazione Tecnico Operativa

Progettare la Strategia di Marketing abbinata alla strategia di Business
(Marketing Formula®)

e 16/02/2021
Webinar dalle 11:00 alle 13:00- Docente: Paolo Guaitani di The Vortex
Formazione Tecnico Operativa
La Narrazione del brand — 1° modulo

e 22/02/2021
Webinar dalle 11:00 alle 13:00- Docente: Paolo Guaitani di The Vortex
Formazione Tecnico Operativa
La Narrazione del brand — 2° modulo

e 09/03/2021
Webinar dalle 11:00 alle 13:00- Docente: Paolo Guaitani di The Vortex
Formazione Tecnico Operativa
Online Reputation Monitoring — 1° modulo
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e 15/03/2021
Webinar dalle 11:00 alle 13:00- Docente: Paolo Guaitani di The Vortex
Formazione Tecnico Operativa
Online Reputation Monitoring — 2° modulo

e 24/03/2021
Webinar dalle 11.:00 alle 13:00- Docente. Paolo Andrea Boscaro di The Vortex
Formazione Tecnico Operativa

La relazione digitale

e 12/04/2021
Webinar dalle 10.:00 alle 13:00- Docente: Patrizia Menchiari
Formazione Tecnico Operativa

Email efficaci per vendere e per il servizio Ottieni la risposta desiderata e
cura la relazione

e 16/04/2021
Webinar dalle 11:00 alle 13:00- Docente: Avv. Daniela De Pasquale
Formazione Tecnico Operativa

Come tutelare il proprio brand online?

e 21/04/2021
Webinar dalle 10.:00 alle 13:00- Docente: Patrizia Menchiari
Formazione Tecnico Operativa

Parole magiche con i clienti. Pillole di nheuroscienze per persuadere e
curare le relazioni - 1a parte

e 10/05/2021
Webinar dalle 10.:00 alle 13:00- Docente: Patrizia Menchiari
Formazione Tecnico Operativa
Parole magiche con i clienti. Pillole di neuroscienze per persuadere e
curare le relazioni - 2a parte
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e 19/05/2021
Webinar dalle 10.:00 alle 13:00- Docente:. Patrizia Menchiari
Formazione Tecnico Operativa

Dal reclamo al cliente fedele rispondi bene, riconquista la fiducia,
proteqggi la reputazione

e 23/06/2021
Webinar dalle 10:00 alle 13:00- Docente: Alessandro Bentivoglio di Funnel
Company
Formazione Tecnico Operativa
Creare un sistema di Marketing per la generazione di contatti (Funnel

Marketing)

e 13/07/2021
Webinar dalle 10.:00 alle 13:00- Docente. Francesco Canuti
Formazione Tecnico Operativa

Strategia di LinkedIn Marketing per aumentare brand awareness e
opportunita commerciali

Tutti i Corsi si tengono a Milano, presso la sede ANES di Via Crocefisso 5.
Gli stessi Corsi possono essere erogati in-house presso le aziende.

Per informazioni e approfondimenti
ANES Acadey

Associazione Nazionale Editoria di Settore

Via Crocefisso 5 - 20122 Milano

Tel. 02 8057777 - 02 8054184 - Fax 02 8054815
www.anes.it - anes@anes.it - info@anes.it
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